
TITRE DE LA 
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EN 3 LIGNESMEDEF International

Washington
Votre ressource stratégique sur le terrain

Nos services



TITRE DE LA 
PRÉSENTATION
EN 3 LIGNESGenèse et mission



GENESE 

Initiative portée par les 
entreprises françaises, en 

étroite coordination public-
privé

Né d’un besoin exprimé par les 
entreprises françaises et 
le bureau de l’administrateur 
français auprès de la Banque 
mondiale.

Conseiller 
Entreprises au 

bureau de 
l'Administrateur 
pour la France

Comprendre, anticiper, 
accompagner

Prolongement de +20 ans de 
missions d’entreprises organisées à 
Washington D.C. auprès des 
bailleurs. 

Volonté de structurer et pérenniser 
une continuité stratégique, ainsi 
que le suivi des évolutions de 
l’écosystème.

Avec une triple vocation

✓ Intermédiation et liaison

✓ Proximité et positionnement 
sur le terrain 

✓ Expertise ciblée et 
accompagnement opérationnel.



NOTRE MISSION LES IFIS DE 
WASHINGTON

NOS SECTEURS PRIORITAIRES 

Agriculture Eau et assainissement

Développement urbainNumérique

Energie Transport 

➢Renforcer le positionnement des 
entreprises françaises et réduire 
les barrières d'entrée sur les projets 
financés par les Institutions financières 
internationales (IFIs) basées à 
Washington. 

➢Permettre aux entreprises françaises de 
se positionner, d'impacter la 
conception de projets et de prospecter 
en amont de la publication des appels 
d'offres afin de maximiser leurs 
chances de remporter les contrats.

➢Accompagner les entreprises françaises 
dans le développement de leurs 
stratégies auprès des IFIs. 



TITRE DE LA 
PRÉSENTATION
EN 3 LIGNESNos services



Influence 
afin de lever les freins pour 

accéder aux opportunités de 
marché 

Prospection en amont de la 
publication des appels 

d’offres

Accompagnement, suivi et  
montée en compétences

Positionnement stratégique 
de vos solutions 

NOS DOMAINES D'INTERVENTION

Besoins opérationnels identifiés des entreprises



NOTRE METHODOLOGIE 
Appui sur l’ensemble du cycle de vie de votre stratégie

Mise en place d'une stratégie de prospection et d'approche permettant de structurer, renforcer et 
développer en continu vos actions auprès des IFIs

1. Identification et 
sélection d’un pool de 

projets

2. Qualification et 
suivi d’un pipeline 

d’opportunités

3. Positionnement et 
référencement de vos 

solutions en amont des 
appels d’offres

4. Influence et 
réduction de 

barrières à l'entrée



En tant qu'abonnés, vous bénéficiez de tarifs préférentiels sur nos actions, de 
priorité de prise de parole et pouvez contribuer à  la construction de notre 
feuille de route d'actions.

1. Positionnement stratégique de vos solutions

NOS SERVICES 

Nous vous accompagnons dans le positionnement 
de vos solutions et leur référencement auprès des 
IFIs, via le montage d'actions ciblées avec leurs 
représentants, sous différents formats (missions 
sectorielles à Washington DC, webinaires 
d'experts, rencontres en présentiel, etc..). 

Objectifs :

➢ Faciliter la mise en relation et le partage 
d’expertises en présentant vos solutions. 

➢ Valoriser votre entreprise et augmenter votre 
visibilité auprès des IFIs. 

➢ Favoriser les discussions en amont des appels 
d'offres. 

Actions phares 2025*

Mission d'entreprises dédiée au secteur du numérique à 
Washington DC auprès du Groupe Banque mondiale et de la 
Banque interaméricaine de développement (BID). 

Action de mobilisation et d’accès au marché sur le programme 
Mission 300 (énergie) avec le Groupe de la Banque mondiale 
(Banque mondiale, IFC, MIGA) .

Mission d'entreprises dédiée au secteur du développement 
urbain et de la gestion de déchets à Washington DC auprès 
des IFIs (Groupe Banque mondiale,  BID et institutions 
américaines de développement). 

*Agenda en construction continue, considérant les intérêts des abonnés



Nous mettons en place des actions ciblées (webinaires, réunions) pour
soutenir votre prospection en amont, par :

Projets : Identification des projets actifs et en préparation.

Régions : Échanges avec les représentants institutionnels clés.

Secteurs : Ciblage des stratégies et priorités d’investissement. 

2. Prospection en amont 

NOS SERVICES 

Nous vous accompagnons dans l’identification en 
amont des opportunités, avant la publication des 
appels d’offres, afin de vous positionner sur les 
bons projets au bon moment et maximiser vos 
chances de succès. 

Ensemble de projets identifiés et approuvés du pipeline

Sélection par filtres  : région, secteur, montant

Identification des « bons » projets

Accès à nos outils de veille

Nous mettons à votre disposition un dispositif de veille 
pour capter les opportunités de marchés dans les pays 
suivis par les IFIs basés à Washington DC : 

Pipeline de projets

Lettre d’informations et analyse sectorielle  
……….mensuelle  

Suivi des initiatives d’Early Market Engagement



FOCUS SUR NOS OUTILS DE VEILLE (1/2)

NOS SERVICES 

Approche 360° : Vous avez un accès permanent à l'ensemble des ressources de veille via une bibliothèque virtuelle

Pipeline de projets

Accès à la liste de projets identifiés 
et approuvés en cours financés par 
les IFIs de Washington DC : 

• Focus sur nos 6 secteurs 
prioritaires et dans tous les pays 
suivis par les bailleurs de 
Washington DC.

• Outil mis à jour une fois par mois. 
• Sélection par filtre d'intérêt : 

région, secteur, montant, mots clés, 
…  



FOCUS SUR NOS OUTILS DE VEILLE (2/2)

NOS SERVICES 

Approche 360° : Vous avez un accès permanent à l'ensemble des ressources de veille via une bibliothèque virtuelle

Lettre d'informations "IFIs News" et 
brève sectorielle mensuelle  

Une lettre d'informations par mois avec 
les dernières actualités des IFIs, les 
annonces des programmes du FMI pour 
l’environnement des affaires et des 
analyses résumées des thématiques 
porteuses des bailleurs, les tendances 
sectorielles  de financement et les 
projets phares en cours.

Plusieurs clés d'entrée : 
projets, pays (CPF, CPSD), thématiques 
porteuses dans nos 6 secteurs 
prioritaires.



Ces sessions sont exclusivement réservées à nos abonnés. 

3. Accompagnement, suivi et montée en compétences (1/2)

FOCUS SUR NOS OUTILS 

NOS SERVICES 

Organigramme de la 
Banque mondiale

• Fonctionnement 
matriciel 

• Identification des 
interlocuteurs clés 

• Evolutions récentes 

Projets des IFIs

• Compréhension du 
cycle de vie des projets 
et ses documents 
techniques 

• Appropriation des 
outils de veille 

• Suivi du pipeline 

• Stratégies d'approche

Passation de marchés 

• Enjeux et opportunités

• Système de plaintes

• Partage de bonnes 
pratiques

Sessions collectives d'accompagnement* pour monter en compétence sur votre connaissance des bailleurs 
présents à Washington DC, portant sur : 

*3 sessions par an. Possibilité de séance de coaching individuelle par 
entreprise sur demande. 



NOS SERVICES 

Contactez-nous : 
hotlineifis@medef-washington.fr

Hotline

Préparation en 
amont d’un 

déplacement à 
Washington DC

Une adresse e-mail dédiée pour répondre à 
toutes vos questions sur : 
• la prospection amont
• l'identification des bons contacts
• la compréhension des institutions
• la recherche d’informations 

complémentaires sur un projet identifié. 

Soutien pour : 
• l'identification des institutions, les  

départements et les contacts clés à 
rencontrer. 

• les stratégies d'approche et la mise en 
relation avec les IFIs. 

• optimiser vos prises de parole auprès des 
IFIs. 

3. Accompagnement, suivi et montée en compétences (2/2)

FOCUS SUR NOS OUTILS 



4. Influence (1/3) 

NOS SERVICES 

Nous impulsons des actions collectives d’influence au service de nos entreprises abonnées afin de lever les freins 
aux opportunités de marché auprès des IFIs à Washington DC. 

Actions ciblées

Réunions de travail avec les 
interlocuteurs clés des IFIs (équipes 
en charge de la passation de 
marchés, experts métiers, etc.) 
pour partager les attentes et 
retours d’expérience des abonnés, 
ainsi qu’identifier les freins et 
opportunités. 

Veille et analyse Livrables stratégiques

Synthèse des messages clés et 
recommandations du secteur privé 
français pour orienter le dialogue 
avec les IFIs et influencer leurs 
initiatives (White Papers, notes 
d’influence, etc.).

Champs d'action

Suivi des évolutions et de la mise 
en place des réformes des IFIs, 
considérant les secteurs et les 
thématiques prioritaires des 
abonnés. 



Les thématiques sont définies en concertation avec nos abonnés.

4. Influence (2/3) 

NOS SERVICES 

Thématiques et secteurs 2025

Passation de marchés Energie Identité numérique

Suivi des réformes RFx Now

• Rated criteria (focus 
sectoriel). 

• Early market engagement, 
Total Cost of Ownership, 
préqualification, système de 
plaintes, paiement direct, ...

Suivi de l'implémentation de la 
plateforme et des retours 
d'expérience.  

Groupe de travail sur le 
déploiement des technologies et 
la passation de marchés pour les 
infrastructures publiques 
numériques. 

• Mission300*: Actions ciblées pour 
influencer la conception et le 
développement de ce programme et 
partager des retours d'expérience.

• Nucléaire: Mobilisation des acteurs 
français du nucléaire pour influencer 
la stratégie et les initiatives de la 
Banque mondiale. 

*Programme d’investissement phare de la Banque mondiale visant à 
améliorer l’accès à l’électricité en Afrique. 



4. Influence (3/3) 

NOS SERVICES 

Action ciblée "White paper" 

Exemples



TITRE DE LA 
PRÉSENTATION
EN 3 LIGNESNotre écosystème 



Partenaires 

business

Groupe Banque mondiale

Bailleurs/Administrations 

USA

Administration française

Think Tanks

Union européenne

Banque interaméricaine de 

développement

+
NOTRE 
ECOSYSTÈME Fonds monétaire international

Fédérations professionnelles

+
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